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Как заметил Президент Казахстана Нурсултан Назарбаев, выступая с лекцией на тему евразийской интеграции в Московском государственном университете им. М. Ломоносова: &laquo;С 2009 года товарооборот Казахстана с партнерами по Евразийскому экономическому

И здесь нельзя не подчеркнуть, что наряду с традиционными товарами появляется новая продукция, производимая на вновь созданных предприятиях. Замещая импорт, ряд из них поставляется на внешние рынки. Так, в Казахстане выросло производство муки, макарон, кондитерских изделий, шоколада, йогуртов, растительных масел, цветов и т. п., и это сразу отразилось на ассортименте экспорта.

Следует прежде всего отметить, что взаимная торговля действительно взаимна. Учитывая протяженность наших границ, мы видим, что, получая на западе страны тот или иной товар, на севере и востоке страны отечественные производители поставляют аналогичный товар на региональные российские рынки. Это удобно, близко и дешевле транспорт​ные издержки. Каждая страна экспортирует товар, который может быть поставлен. Они дополняют за счет импорта внутренние потребности, покрывая полностью внутренний спрос или же недостающие объемы. Так, в Казахстане ведется активное строи​тельство, вырос спрос на цемент, отечественные производители покрывают лишь 80-90% внутренних потребностей, и дополнительные объемы ввозят из России. Аналогичная ситуация с импортом проволоки, арматуры, каустической соды, серной и соляной кислот и другой продукции. В свою очередь и российская сторона получает часть необходимых товаров из Казахстана.

В 2013 г. Казахстан поставил на российский рынок 674 наименования продукции общим весом 53,6 млн. тонн на сумму 5,8 млрд. долларов.
Наиболее емкие позиции экспорта пришлись на:
· уголь - 26,3 млн. т;

· железную руду - 9,1 млн. т;

· газы - 7,2 млн. т;

· хромовую руду - 1,1 млн. т; 

· глинозем - 1,1 млн. т;

· пшеницу - 1,06 млн. т;

· прокат - 863,4 тыс. т;

· марганцевую руду - 676,2 тыс. т;

· серу - 585,1 тыс. т;

· гальку, гравий - 554,2 тыс. т;

· кварц - 446,5 тыс. т.

Электроэнергии поставлено российским потребителям на 3,75 млрд. кВт/ч.
Наибольшее число поставок приходится на:
· резиновые перчатки - 8,9 млн. шт.;

· колготки, чулки - 6,4 млн. пар;

· трехколесные велосипеды - 6 млн. шт.;

· минеральную воду - 5 млн. л;

· пиво - 4,6 млн. л;

· обувь - 3,4 млн. пар;

· мицелий гриба, черенки - 3,2 млн. шт.;

· перчатки трикотажные - 3,1 млн. шт.;

· вычислительные машины - 3,5 млн. шт.;

· чемоданы, сумки из кожи - 2,3 млн. шт.;

· телефонные аппараты - 2,1 млн. шт.;

· подшипники стальные - 1,6 млн. шт.;

· изделия из гипса - 855 тыс. шт.;

· ножи - 550,9 тыс. шт.;

· ручные инструменты - 660,2 тыс. шт.;

· диоды - 425,5 тыс. шт.;

· диски, ленты для записей - 414 тыс. шт.;

· насосы - 236,1 тыс. шт.;

· счетные машинки - 118,9 тыс. шт.

Из 60 наименований экспортируемой продукции химической промышленности в 2013 г. наибольшие объемы пришлись на нефтекокс - 198,4 тыс. т, углеводороды ациклические - 46,2 тыс. т, полифосфаты - 39,3 тыс. т, графит искусственный - 16,7 тыс. т.

Из 22 наименований пластмассовых изделий заметными были поставки труб - 3,8 тыс. т, пленок - 2,2 тыс. т, строительных деталей - 1,1 тыс. т.

Из 11 резинотехнических изделий наибольшие объемы составили конвейерные ленты - 3,2 тыс. т.

Из 16 видов картонно-бумажной продукции наибольшие объемы приходились на бумагу в рулонах, картонные коробки, обои, макулатуру.

Из 35 видов волокон, тканей на хлопок приходится 19,6 тыс. т, ткани синтетические - 0,3 тыс. т.

Из 33 готовых трикотажных изделий выделяются поставки колготок, чулок, перчаток, блузок, постельного белья.

Из 17 строительных материалов более всего поставок пришлось на гипс - 7,7 тыс. т, шлаковату - 6,7 тыс. т.

Из 11 видов стекла экспортировано многослойного стекла - 1,8 тыс. т, безопасного стекла - 0,4 тыс. т.

Из 30 металлов и сплавов алюминия необработанного вывезено 148,7 тыс. т, ферросплавов - 136,1 тыс. т, цинка необработанного - 10,4 тыс. т., марганца - 5,5 тыс. т.

Из 20 наименований инструментов экспортировано ручных инструментов со встроенным двигателем 4,4 тыс. т.

Из 53 видов машин и оборудования заметны поставки оборудования для грохочения, бульдозеров, судовых кранов, насосов жидкостных.

Из 14 видов электротехнической продукции больше всего поставлялось аккумуляторов - 13,6 тыс. т, трансформаторов - 2,6 тыс. т, проводов изолированных - 1 тыс. т, конденсаторов 644 т, мониторов, проекторов - 879 т.

Из 5 видов морской техники и оборудования выделяются поставки маяков, буев - 16,6 тыс. т, судов - 5,5 тыс. т, буксиров 3,9 тыс. т.

Из 26 видов изделий из черных металлов более всего вывезено стальных труб 54,2 тыс. т, сантехнических изделий - 3,7 тыс. т, радиаторов отопительных - 1,8 тыс. т, металлоконструкций - 997,2 т.

Из 29 видов изделий из цветных металлов заметен вывоз анодов медных - 3,8 тыс. т, проволоки медной - 3,2 тыс. т.

Из 16 видов мясо-молочной продукции выделяются поставки молока несгущенного - 17,9 тыс. т, кишков, пузырей - 10,5 тыс. т, мороженой рыбы - 4 тыс. т, йогурта - 1,7 тыс. т, свежей рыбы - 1,2 тыс. т, мяса птицы - 1,2 тыс. т.

Из 47 видов растений, овощей, фруктов и продуктов первичной переработки выделяются поставки муки - 44,2 тыс. т, сухофруктов - 27,5 тыс. т, риса - 21,3 тыс. т, лука - 7,3 тыс. т, цветов - 3,7 тыс. т, семян рапса - 9,6 тыс. т, крупы - 3,3 тыс. т, рапсового масла - 2 тыс. т, капусты - 1,7 тыс. т, абрикосов - 1,5 тыс. т, моркови - 1,4 тыс. т.

Из 47 видов готовых пищевых продуктов наибольшие объемы поставок пришлись на кондитерские изделия из сахара - 8,4 тыс. т, макароны - 8,3 тыс. т, шоколад - 6,3 тыс. т, пиво - 5,6 тыс. т, минводы - 5 тыс. т, фруктозу - 2,1 тыс. т, мучные кондитерские - 2 тыс. т, масло рапсовое - 1,9 тыс. т.

Из 7 видов кормов жом поставлен в объеме 12,2 тыс. т, жмыхи - 8,9 тыс. т, рыбная мука - 4,8 тыс. т, отруби - 1,4 тыс. т.

Наибольшая экспортная выручка от поставок в Россию в общей сумме в 5 806,5 млн. долл. в 2013 г. пришлась на следующие товары:
Сырьевая продукция:
· железная руда - 838,6 млн. долл.;

· уголь - 349 млн. долл.;

· уран - 326,9 млн. долл.;

· глинозем - 310,5 млн. долл.;

· пшеница - 277, 7 млн. долл.;

· хромовая руда - 232,9 млн. долл.;

· газ - 228,8 млн. долл.;

· медная руда - 198,3 млн. долл.;

· марганцевая руда - 94,2 млн. долл.;

· кварц - 64,9 млн. долл.;

· руды драгметаллов - 38,9 млн. долл.;

· хлопок - 33,7 млн. долл.;

· нефть - 29,7 млн. долл.;

· лом медный - 27,9 млн. долл.?;

· сера - 16,1 млн. долл.?;

· лом алюминиевый - 12,03 млн. долл.

Металлы:
· алюминий - 275 млн. долл.??;

· медь - 31,3 млн. долл.;

· тантал - 30,3 млн. долл.;

· цинк - 21,5 млн. долл.

Полуфабрикаты:
· стальной прокат - 608,2 млн. долл.;

· ферросплавы - 149,3 млн. долл.;

· электроэнергия - 103,6 млн. долл.;

· аноды медные - 40,4 млн. долл.;

· волокно хлопковое, кардочесанное - 17,8 млн. долл.;

· углеводороды ациклические - 12,9 млн. долл.;

· оксиды хрома - 10,6 млн. долл.;

· карбиды - 7,6 млн. долл.;

· эфиры простые - 7,1 млн. долл.;

· аммиак - 5,9 млн. долл.;

· фосфорная кислота - 5,7 млн. долл.;

· семена рапса - 4,5 млн. долл.;

· лист медный - 3,9 млн. долл.

Готовая продукция:
· стальные трубы - 92,6 млн. долл.;

· подшипники - 62,5 млн. долл.;

· грузовики - 57,1 млн. долл.;

· обувь - 44,8 млн. долл.;

· тел. аппараты - 44,6 млн. долл.;

· запорная арматура, краны, вентили - 43,1 млн. долл.;

· полифосфаты - 35,4 млн. долл.;

· аккумуляторы - 29,1 млн. долл.;

· цветы - 24,3 млн. долл.;

· провод медный - 23,1 млн. долл.;

· шоколад - 19,2 млн. долл.;

· кондитерские изделия из сахара - 16,1 млн. долл.;

· рис - 16,1 млн. долл.;

· мука - 16,08 млн. долл.;

· нефтепродукты - 14,9 млн. долл.;

· молоко - 13,6 млн. долл.;

· нефтекокс - 13,7 млн. долл.;

· трубы пластмассовые - 11,8 млн. долл.;

· ленты конвейерные - 11,2 млн. долл.;

· цемент - 7,4 млн. долл.;

· макароны - 6,8 млн. долл.;

· плиты, листы пластмассовые - 6,8 млн. долл.;

· изделия из черных металлов - 5,4 млн. долл.;

· соль - 4,6 млн. долл.;

· мясные консервы - 4,1 млн. долл.;

· мучные кондитерские - 3,9 млн. долл.;

· пиво - 3,4 млн. долл.

В общем объеме экспорта можно выделить крупносерийные, среднесерийные, мелкосерийные и разовые поставки. Вывоз отдельных позиций встроен в российскую экономику как необходимое производственное звено промышленных комплексов. Это можно отнести к поставкам экибастузского угля на Троицкую ГРЭС, железной руды, окатышей на заводы черной металлургии Урала и т. п. Исходя из особенностей российского внутреннего рынка в Казахстане налаживаются производство и поставки говядины. В регионы повышенного спроса экспортируются пшеница высоких классов, качественные макароны и т. д. Наметились поставки и других производителей, более детально изучающих тенденции, особенности российского спроса.

Более 200 наименований, или порядка 25% вывозимой из Казахстана продукции можно отнести к реэкспорту. Это касается грузовых автомобилей, телефонных аппаратов, зажигалок, зонтов, специй и т. п. По большому счету это мировая практика. В силу разных причин та или иная страна ввозит такое количество товаров, которые изначально превышают внутренний спрос и рассчитаны на последующие поставки в соседние страны. Так, Казахстан вывозит в страны Центральной Азии, России, Кавказа ряд видов товарной продукции, ввезенной из других стран. Аналогично нам ввозится подобная транзитная продукция из других государств. Из России поставляются чай, кофе, цитрусовые, бананы, пальмовое масло, автомобили и т. д. Подобная продукция полностью учитывается в общем объеме внешней торговли. За такой товар стоимость уплачена как при ввозе, так и при вывозе.

В настоящее время следует обратить внимание на то, что рост поставок российских товаров на казахстанский рынок не сужает или же ограничивает выбор потребителей. Покупатель свободен в своих предпочтениях, и никто ему не навязывает ту или иную продукцию. Ввоз или вывоз вовсе не означает, что данный товар будет обязательно раскуплен, хотя, естественно, его поставщик рассчитывает на полный сбыт. Излишние поставки могут привести к увеличению складских запасов, затовариванию. Здесь необходима правильная маркетинговая стратегия, тщательное изучение спроса, рынков сбыта и т. п.

Главное в международной торговле то, что потребитель получает продукцию, которая удовлетворяет его потребности, рассчитана на его нужды. Расширение географии поставок увеличивает возможности выбора как по качеству, так и по цене. Благодаря интенсивности внешней торговли казахстанцы оперативно получают доступ к любым новым продуктам в течение года или же месяца их выпуска. Аналогично казахстанской продукцией могут воспользоваться потребители, покупатели других стран. ВТО, ТС, ЕАЭС создают благоприятные условия для внешнего взаимодействия, направленные на максимальное удовлетворение растущих потребностей человека, граждан той или иной страны.

Очевидно, что в решении этих объемных задач имеется немало сложностей, трудностей, которые при доброй воле участников процесса могут быть преодолены. Необходим опыт взаимодействия, накопление массива информации для внедрения необходимой коррекции в механизм интеграции. Но это дело времени. Главное, что бизнес, предпринимательство получают возможности расширения экономического пространства, потребители - доступ к более широкому ассортименту продукции. Взаимное сотрудничество является и должно стать максимально взаимным.
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